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‭A‬‭seminar‬‭was‬‭organized‬‭for‬‭B.Com‬‭Sem‬‭II‬‭students‬‭on‬‭06.03.2025.‬ ‭For‬‭this‬‭seminar,‬
‭syllabus‬‭based‬‭topics‬‭are‬‭given‬‭to‬‭students.‬‭Students‬‭gave‬‭an‬‭insightful‬‭presentation‬‭on‬
‭the given topic.‬
‭Main objective of this seminar was..‬

‭1.‬ ‭Due to the given subject in the syllabus, studying the subject and making a‬
‭proper presentation of the subject.‬

‭2.‬ ‭To make the students understand the subject properly even those students who‬
‭were absent.‬

‭Total 16 students were present for this seminar. All the students have given an‬
‭insightful presentation on the given topic. Seminar’s Coordinator Dr. D. H. Puttewar‬
‭thanked all the students and appreciated the students for their presentation.‬

‭Feedback Form Link‬
‭https://forms.gle/Y1qH1EH46HXyiUwi9‬

‭Topic for Seminar‬
‭1.‬ ‭डिजिटल व्यवसायातील संधी आणि आव्हाने"‬
‭2.‬ ‭E-Commerce आणि M-Commerce मूलभूत संकल्पना‬
‭3.‬ ‭E-Commerce आणि M-Commerce : मूलभूत तत्त्वे व कार्यप्रणाली‬
‭4.‬ ‭पारंपरिक व्यवसाय vs. डिजिटल व्यवसाय‬
‭5.‬ ‭E-Commerce आणि M-Commerce प्रकार आणि उदाहरणे‬
‭6.‬ ‭UPI आणि मोबाईल पेमेंट्सचा प्रभाव‬
‭7.‬ ‭डिजिटल पेमेंट प्रणाली आणि सुरक्षितता‬
‭8.‬ ‭UPI, डिजिटल वॉलेट्स, क्रे डिट कार्ड पेमेंट्स‬
‭9.‬ ‭साइबर सिक्युरिटी आणि फसवणुकीपासून बचाव‬
‭10.‬ ‭M-Commerce चा वाढता प्रभाव‬
‭11.‬ ‭मोबाइल अॅप्स आणि मोबाईल वेबसाइट्सचे महत्त्व‬
‭12.‬ ‭WhatsApp आणि Instagram मार्के टिंग‬
‭13.‬ ‭ग्रामीण भागातील मोबाईल कॉमर्सच्या संधी‬
‭14.‬ ‭स्मॉल बिझनेस आणि स्टार्टअप्ससाठी संधी‬
‭15.‬ ‭स्थानिक उद्योजकांसाठी ऑनलाइन विक्रीची संधी‬
‭16.‬ ‭लो-कॉस्ट E-Commerce सोल्युशन्स‬
‭17.‬ ‭सोशल मीडिया मार्के टिंगचे तंत्र‬
‭18.‬ ‭E-Commerce आणि M-Commerce साठी डिजिटल मार्के टिंग‬
‭19.‬ ‭भविष्यातील ट्रें ड आणि संधी‬
‭20.‬ ‭AI आणि Chatbots चा उपयोग‬
‭21.‬ ‭ब्लॉकचेन आणि क्रिप्टो पेमेंट्सचा प्रभाव‬
‭22.‬ ‭भारतात E-Commerce च्या वाढीचे भविष्य‬
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